. Uit: NRC d.d. 11 DEC 2013

4 Special Bed drijfs beemdxgmg

T

Fimancier
een bedrijt
aisof t een

p1ZZ7a 1S

Crowdfunding

Banken lenen niet meer zo makkelijk geld, ook niet
aan ondernemers die een bedrijf willen Overnemern.

Als je andere financiers vindt, wil de bank wél weer

meedoen.

Door Joost Ramaer

! Geldleners betalen 249 euro voor de onli-

. nepublicatie van hun kredietaanvraag plus

en accountant met een kleine

maar bloeiende praktijk wilde

er onlangs mee stoppen. Hij

had een goede opvolger ge- |

vonden, maar die kreeg de fi-

nanciering niet rond. De over-

namepriis was ongeveer 500.000 euro. De
hobanlk wilde niet meer dan vier ton kre-
ve . De resterende ton van de
raagpris was gebaseerd op de goodwill:
de meerwaarde die de accountant had ge-
creferd doot een klantenbestand en een
zoed lopenide onderneming op te bouwen.

Liteindetijk ging de overname toch door.
e ogwralﬂrﬂ' kreeg die ton namelijk - bin-
net; 48 uw - gefinancierd bij GeldVoorEl-
kaar.ni, een platform voor crowdfunding
voor ondernemers.

Crowdfunding is niet meer synoniem
aan goede doelen of nieuwe en vaak inno-
vaueve bedrijfjes. Ook bedrijfsovernames
vormen  een groeimarkt, zegt Edwin
Adams (45;, medeoprichter en directeur
van GeldVoorElkaar.nl. ,.Die hebben wij er
ook graag bij, want zulke bedrijven hebben
een hisrorie die zich laat aflezen aan de
jaarcijfers. Dat beperkt het risico voor de |
geldschieters. Met beginnende bedrijfjes is
het altijd maar afwachten, ze floppen
vaak.”

Sir

s de kredietcrisis doen banken
over i;}eine kredieten. Maar die

dere ﬁnancwfs rLgelt #Pizzafinancie-
¢ Adams dat. ,Verschillende
e een taartpunt voor hun re- |

kening.’

Ook vuor undernemers die willen stop- -
pen is crowdfunding een uitkomst, zegt -
willem Smeets. Hij is partner van Horlings, -
een accountancy- en belastingadviesbe- |

dar vooral werkt voor het midden- en -
1hedrijf. ,Stoppen doe je meestal door -
bedrijf te verkopen”, zegt Simeets, specn- ;
alist in bedrijfsbegindigingen. Ofwel: ,,
sies 2n ruzies.” ,De koper moet al gauw :
een paar ton neertellen en dat gaat niet
zonder exierne financiering. Die komt
steeds vaker tot stand via webplatforms die
geidschieters en geldvragers bij elkaar !
hrm:,e.:'r is echteentrend.”
Voorklkaar.ni is het op €én na
grooiste platform voor crowdfunding in
Furopa. na het Britse Crowdcube. Sinds de
, begin 2011, groeit de website hard.
oor 20 miljoen euro aan fi-
nanc ering verzorgd, tot bedragen van een
ralt miljoen euro per lening. Volgend jaar
vai i 20 miljoen zijn, verwacht Adams.
{3 sire heefi cen vergunning van de AFM.

. een eenmalige success fee van 2 tot 5 pro-

: centals zij het gevraagde bedrag bij elkaar

krijgen. Behalve goedkoper is GeldVoorEl-

! kaar vooral ook veel sneller dan de grote
| banken: in één geval kreeg de site een fi-
| nanciering rond binnen vijf minuten en

achttien seconden.

De bulk van het Nederlandse bedrijtsle-
ven bestaat uit eenmanszaken, firma’s en
bv's met een paar tot enkele tientallen
werknemers en een omzet van €en paar
ton tot enkele tientallen miljoenen euro’s.
Horlings bedient overwegend bedrijven
met tien tot vijftig man personeel. De
meeste klanten van het kantoor behoren
tot de ongeveer 200.000 zogenoemde di-
recteur-grootaandeelhouders (DGA's) die
Nederland telt. Zij hebben hun bedrijf ooit
opgericht of overgenomen, runnen het en
zijn eigenaar van alle of een meerderheid

' van de aandelen.

Als die DGA’s willen stoppen, doen ze
dat bijna nooit door hun bedrijf daadwer-
kelijk te beéindigen. ,Liquideren kost veel
geld”, zegt Smeets. Nog afgezien van de ka-
ter om het licht te moeten uitdoen in een
bloeiend bedrijf dat je zelf hebt opge-
bouwd. ,, Je moet een sociaal plan opstellen

. voor je personeel en het huurcontract voor

het bedrijfspand afkopen. Het enige licht-
punt is dat die kosten fiscaal aftrekbaar
zijn. Liquidaties komen eigenlijk alleen
voor bij Nederlandse filialen van multinati-
onals.”

Gedwongen bedrijfsbeéindiging, door-
dat de ondernemer voortijdig overlijdt,

. komt veel vaker voor. De meestal onvoor-

bereide erfgenamen betreden vervolgens
een financieel mijnenveld.

Lamborghini

DGA’s werken bijna altijd met een moeder-
by, de Persoonlijke Holding (PH), die eige-
naar is van één of meer werkmaatschappij-
en waarin de eigenlijke onderneming is on-
dergebracht, bekend als operationele bv's

| (OBV). Eenmanszaken en firma’s zijn ‘fis-

caal transparant’: de bedrijfswinst wordt
opgeteld bij het inkomen van de onderne-
mer, die daarover inkomstenbelasting be-
taalt. Hoe meer hij verdient, hoe hoger het
tarief, dat oploopt van 33 tot 52 procent.
Een OBV daarentegen kan belastingvrij di-
vidend uitkeren aan een moeder-bv, mits
de moeder minstens 5 procent van de aan-

~ delen in de operationele bv’s bezit. Daar-

naast kan de directeur-aandeelhouder in
de moeder-bv pensioen opbouwen.
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Maar wat voor een ondernemer voordelig
is, hoeft dat niet te zijn voor de erven. Eerst
moeten zij de waarde die in de moeder-bvis
opgebouwd aan zichzelf uitkeren. In prin-
cipe betalen zij daarover een belasting van
25 procent - nog altijd aantrekkelijker dan
de progressieve tarieven voor de inkom-
stenbelasting. Maar daar komen de succes-
sierechten nog bovenop. Ook de pensioen-
reserve kan voor problemen zorgen. Als de
overledene daaruit geld heeft geleend om
een Lamborghini te kopen, kan de fiscus af-
rekening eisen over de gehele pensioen-
pot, inclusief de Lamborghini-lening, we-
gens oneigenlijk gebruik - en wel tegen het
hoogste inkomstenbelastingtarief plus een
revisierente van 20 procent. Als grondslag
geldt de ‘commerciéle waarde’ van de pen-
sioenreserve. Die is vaak twee keer zo hoog
als de werkelijke waarde. Een pensioenre-
serve van vijf ton wordt dan gewaardeerd
op een miljoen en leidt tot 520.000 euro [B
plus twee ton revisierente. Smeets vindt
die uitkomst onrechtvaardig: .Zij moeten
belasting betalen over bedragen die de on
dernemer nooit heeft mogen aftrekken.”
Als dat geld niet in de bv zit, moeten de er-
venmaar zien waar zij het vandaan halen.

0ok bij een echtscheiding moet de pensi-
oenreserve worden geliquideerd. Een pot-
je van vijf ton zal de ondernemer moeten
delen met zijn ex. De fiscus beschouwt dat
als een ‘vrijval’, af te rekenen tegen IB-ta-
rief. Dat kan de ondernemer alleen voorko-
men door voor zijn ex een pensioenpolis te
kopen bij een commerciéle verzekeraar.
Maar die rekent met een fictief rendement
van 1 of 2 procent, terwijl de fiscus het op-
gebouwde pensioenvermogen afrekent
volgens een fictief rendement van 4 pro-
cent. In dit rekenvoorbeeld is het gevolg
dat het pensioen voor de ex de scheidende
ondernemer vijf ton kost, terwijl haar helft
in zijn pensioenreserve slechts 250.000
euro groot is.

Zelfhulp

Het draait bij een bedrijfsbeéindiging niet
om het verdienen van zoveel mogelijk geld,
benadrukt Smeets herhaaldelijk. . Een veel
belangrijkere vraag is: Heb ik een goeie op-
volger?” Maar feit is dat bijna alle opvol-
gingskwesties uiteindelijk in geld zijn vit te
drukken. Bekwame mensen die willen
stoppen, laten vaak bedrijven na die een
paar ten tot een paar miljoen waard zijn.
WVoor 2008 kwam dat geld zo op tafel”,
zegt Smeets. ,Bedrijven kopen was sexy.
Ondernemers konden gemakkelijk cashen.
want de banken financierden alles.”

De crisis maakte ruw een einde aan dat
feest. ,Of het nou gaat om een ton of om
tien miljoen, voor het regelen van een kre-
diet maakt een grote bank intern vijf- tot
achtduizend euro aan kosten”, zegt Edwin
Adams van GeldVoorElkaar.nl, zelf voor-
malig bankier bij ABN Amro en ING. ,En
dus gaan grote banken voor grote kredie-
ten. Kleinere ondernemers komen niet
meer aan de bak.” Banken willen wel weer
meedoen als de geldzoeker andere finan-
ciers weet te vinden. Daar ligt een mooie
taak voor GeldVoorElkaar.nl en een snel
groeiend aantal andere webplatforms.
Adams: Wij werken veel goedkoper dan
grote banken. Wij brengen geldvragers en
ﬂeldschleiers bij elkaar en verzorgen hun
betahngsverkeer De rente bepalen zij zelf,
onderling.” GeldVoorElkaar trekt veel on-
dernemers die de kosten van hun financie-
ring proberen te beperken. Adams: .Een
bank vraagt bijvoorbeeld 10 procent. Dan
proberen ondernemers via ons een krediet
te regelen voor 8 procent.” Dat lukt steeds
vaker: ,Bij ongeveer 90 procent van de kre
dietaanvragen die wij op onze site publice-
ren, komt het gevraagde bedrag ook inder-
daad op rafel.”

Willem Smeets is blij met deze ontwikke-
ling. .Zelfhelpers springen in het gat dat de
banken achterlaten. Op internet ontstaan
netwerken van mensen die elkaar aan geld
helpen. De ondernemers zijn niet langer

afhankelijk van één bank, en de geldschie- |

ters kunnen hun risico’s beter spreiden.”



